
	
	


Juan Gustavo Angemi

Av.Alvarez  Thomas 262 6Piso Dto ¨B

Capital Federal (1427)

Buenos Aires-República Argentina

(54-11)4555-1348

(54-9-11)4425-7342

E-Mails:  Juan@paintersolutions.com.ar o juan_angemi@fibertel.com.ar
	Objectivo
	Gerente de Ventas o puesto ejecutivo, para el desarrollo de negocios en Latinoamérica  o mercado Interno.

	Experiencia Laboral:
	1998– Presente  William Zinsser & Co, inc,  Argentina //Rust Oleum S.A.
Gerente de Pais//Gerente de Ventas.
· Apertura de la sucursal en Argentina.
· Acuerdos con los abogados y los contadores.

· Desarrollo de un Nuevo Mercado para un Nuevo concepto de productos.
· Elección de los representantes de ventas.
· Incremento del  132%  de las ventas en dos años.

· Expansión de los clientes basado en 500 en el país.

· Investigación del mercado en Uruguay, Chile y Brasil.

· Construir una excelente relación de negocios entre la compañía y nuestros clientes.
· Selección de los productos a comercializar.


	
	1992–1998
Pinturerías del Centro Grupo
Argentina

Gerente de Ventas
· Desarrollo de todos los productos importados en el Mercado.
· Selección de productos para el Mercado de la pintura en las diferentes ferias de USA.
· Participación en  The Chicago Hardware Show, True Value  and Ace.

· Cursos de entrenamiento en empresas como Graco co, Red Devil, Mr.Longarm, Ez Paintr, and AHMIA .

· Entrenamiento  de 150 empleados.
· Incremento de los clientes en un  300 %.

· Triplique las ventas en 6 años.



	
	1984–1992
Cosmopolitan Travel S.A.
Argentina

Gerente Financiero y de Sistemas.
· Responsable del Cash Flow.
· Desarrollo en conjunto con  Liquid Carbonic Co. de un software apropiado para agencies de viajes.

· Entrenamiento a otras compañías sobre el sistema.
· Responsable de tres personas en mi ares y reporte directo al dueño de la compañía.
· Reducción de gastos en un   30 % .

· Propuesta de planes de incentivos para el equipo de ventas.
· Asistencia al dueño Americano en diferencias culturales.
· Desarrollo del área comercial en  L A.



	
	

	Educación
Idiomas
Computación
	1986 Universidad de Ciencias Exactas -Argentina
· Analista de Sistemas.
· Hablo y escribo Ingles y Castellano.

· Excelente manejo de todos los Software bajo Windows (Access, Excel, Word, Power Point, etc).


	
	

	Actividades Extras
	Tenis , fútbol y  lectura.




Postulo para el puesto de Gerente Regional de Ventas.
Pretensiones:  Salario mensual a convenir de acuerdo a las condiciones de contratación ya              que estamos hablando de mudarse de país con toda la familia es por eso el motivo de no poner un monto definitivo.
